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BRILJANT VITA TEXTILIER VID BARA 40°C

Alla beundrar din stralande vita tvatt men ingen kommer
pa hemligheten bakom det: OxyGuard™40 levererar
vitaste vitt vid mycket |aga temperaturer -
for textilier som man aldrig ser aldern pa.

OxyGuard40
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Texcare - tvatteribranschens
storsta massa

11-15 juni genomfordes Texcare International, varldens ledande méssa
for textilservicebranschen. Har traffas marknadens ledande foretag
med de viktigaste beslutsfattarna, potentiella investerare och entusias-

tiska fackbesokare fran hela varlden.

En internationell massa

Texcare International 2016 valkomna-
de tio procent fler internationella bes6-
kare an tidigare ar. Av totalt 15 700
besokare kom cirka 9 000 fran andra
l&nder &n Tyskland, vilket innebar att
de internationella bestkarna stod for
57 procent av det totala antalet och
kom fran 112 olika lander for att upp-
tacka de senaste produkterna och inno-
vationerna. Under massans fem dagar
stallde 319 utstallare fran 28 lander ut.
Aven detta ar ett rekord i férhallande
till tidigare ar, 2012 stéllde exempelvis
262 utstéllare ut fran 26 lander.

Robert Tye fran ABS é&r valdigt nojd
med méssan och bestkarna. Han be-
kraftar det internationella deltagandet
| alla lander som ar markerade med
rott pa var karta har vi kunder, men

Sydamerika &r an sa lange gratt. Under
massans gang har vi haft flertalet be-
sok av tvatteriforetag fran Argentina,
Chile och Brasilien sa nasta gang vi
ses sa har vi markerat hela Sydamerika
rétt” sager Robert. Bade massbesokare
och utstéllare &r mycket néjda med det
storre och mer omfattande produktut-
bud som erbjuds pa den varldsledande
branschmaéssan.

Kvalitativa besdkare

Efter att samlat intryck fran besokare
och utstallare ar det latt att konstatera
att massan &r en framgang. Utstéllarna
ar nojda med genomstrémningen av
besokare. ”Det ar 90 % befintliga kun-
der, 8-9% potentiella kunder och 0-1%
bestdkare som tittar runt”, sdger Frank
Neumann pa Dibella som har stallt ut
pa Texcare fyra ganger tidigare.

Nagra ord fran
forbundet

Efter fyra ar var det ater dags for
Texcare i Frankfurt. Trevligt att
vara i Mainhattan igen eller
Bankfurt som finanscentret vid
floden Main &ven kallas. Dock &r
Frankfurt &ven massornas stad
och det kanns ganska naturligt
med tanke pa det arrangerats
massor har sedan 1200-talet.

Vi fick tidigt ett mycket bra sam-
arbete med Frankfurtméssan med
saval information pa hemsidan
som utskick. Dessutom lyckades
vi dven fa ihop en forbundsresa
efter flera tidigare forsok. Smol-
ket i gladjebégaren var dock det
forsvarande som flygstrejken
innebar. Trakigt for dem som inte
kom ivég. Utstallningarna i sig
var mycket imponerande. Allt var
mycket valorganiserat.

Samtidigt arrangerades via Tex-
care Forum seminarier kring ut-
bildning, trender och utveckling,
hallbarhet och resurseffektivitet.
Marie och jag skulle med dessa
korta rader vilja tacka er som var
dar for ert stora engagemang,
saval utstallare som besokare.
Bra networking inte minst. Alltid
roligt att traffas.

Vanliga halsningar

Daniel Kéarrholt



Utstallarna ar nojda eftersom de
haft manga kvalitetssamtal med be-
sOkarna. Wolfgang Marzin, VD och
koncernchef for Messe Frankfurt,
sager i en intervju pa Texcares hem-
sida: "Stamningen pa Texcare Inter-
national 2016 var enastaende och
den internationella tillvéxten for-
stérker massans position som
varldsledande inom branschen. Be-
slutsfattare fran hela varlden reste
till Frankfurt am Main for att gora
affarer pa massan och vinna nya
kunder”. Antalet av besdkare med
beslutanderatt okade ocksa igen.
Over 60 procent av besokarna sa att
de hade ratt att gora inkop for sina
foretag.

| fokus pa massan

Som i ingen annan bransch fortséat-
ter utvecklingen av innovationer
med valdig fart. Detta dr ett resultat
av den 6kade outsourcingen, den
Okade anvéandningen av automa-
tionsteknik och en vaxande efterfra-
gan pa moderna, lattskotta textilier.
| Texcares numera tva masshallar
presenterades de mesta for konsu-
ment och industriella textilservice-

Repellas varmepress demonstreras.

foretag. Silvana Johansson fran
Electrolux beréttar sin uppfattning
om Texcares utveckling ”det finns
mer teknologi, connectivity och mer

miljotank &n innan.”. Texcare ut-
vecklas i takt med branschen. Smart
teknik och nya losningar for materi-
alhantering 6ppnar nya mojligheter
for tvatteribranschen. I JENSENSs

rades innovationer for berdringsfri
tvatthantering, system for att visua-
lisera alla processer i realtid, intelli-
genta lagringssystem, anvandning
av robotteknik och réntgensystem.
Repella del-
tog pa Texca-
re och repre-
senterade
Thermopatch
= for Sverige

£ och Dan-
marks. Ther-
mopatch ar en
leverantor av
tryckproduk-
ter och visade
varmepressen
NL-26 som
forutom att varma fast transfers
aven kan véarma fast streckkoder

(i form av labels) och laga mattor.
Thermopatch féljer utvecklingen
med chip frdn Datamars och haller
en néra dialog med producenten.

Full aktivitet i JENSENs monter.

monter diskuterades de mojligheter
med kunder och de demonstrerades
aven hur JENSENSs tekniska 16s-
ningar kan hjalpa till att utveckla
verksamheten i framtiden.

”Vi ar mycket n6jda med resultatet
fran Texcare International och vi
uppskattar att si manga kunder fran
Sverige och andra lander tog sig tid
att besoka JENSEN’s monter", sé-
ger Jesper
Munch Jen-
sen, CEO for
JENSEN-
GROUP. Den
Okade utstall-
ningsytan gav
utstéllarna
mojlighet att
presentera ett
_+ omfattande

' utbud. Tyngd-
punkten i
manga av pre-
sentationerna var hallbarhet och
omstallningen till "smarta tvatteri-
er”, effektivisering sakerhet, hall-
barhet och miljotank. Det presente-

Nagra av de produkter som hade
koppling till hallbarhet hittades hos
Kannegiesser. ”"Det ar hos Kannegi-
esser valdigt stort fokus pa att vi ska
forbruka s lite energi som mojligt
och kunna ateranvanda sa mycket
energi som mojligt i processen. Vi
kan ateranvanda energi fran franluft
hos manglar. Det finns ett komplett
koncept som erbjuds for att ateran-
vanda energin i avloppsvatten och
aven samla upp vatten fran en pro-
cess och anvanda den i en annan
process. Om man till exempel har
tvattat hotelltextilier sa ar vattnet
fortfarande tillrackligt rent for att
kunna anvandas for arbetsklader
eller for mattor” sager Hans
Arnlund fran Kannegiesser/T-Tech.

Méssans fokus bekréftar att bran-
schen fortsétter att praglas av en
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gemensam stravan efter effektivitet,
héllbarhet och minimal miljobelast-
ning.

Nyheter pa massan

P4 Texcare far man uppleva de se-
naste trenderna i branschen och far
samtidigt ett utmarkt tillfalle att
sammanstrala med bade nya och
gamla leverantorer. Manga av ut-
stéllarna ser méssan som ett utmarkt
tillfalle att slappa nyheter. Erkki
Simonen lyfter fram fordelarna for
besokarna: "Fordelarna med att
sldppa nyheter pd Texcare ar att be-
sokarna far uppleva manga nyheter
pa kort tid, fore de som inte ar har.
De far mojlighet att fa dessa djupare
presenterade och far traffa leveran-
torerna face to face.” Erkki lyfter
ocksa fram fordelen for besokarna
att kunna tréffa och diskutera med
experter inom foretagets alla omra-
den. Mdssan dr ett unikt tillfalle néar
alla &r samlade.

Jolanta Monsert fran Heinex ser
ocksa fordelar i att slappa nyheter pa
Texcare: "Manga nyheter slapps pa
Texcare och da far vi en mojlighet
att fa en direkt asikt fran kunderna.”

Mads Andresen demonstrerar Inwatecs garment scanner.

Inwatec var ett av foretagen som
presenterade nyheter. Deras garment
scanner, en maskin som scannar och
sorterar tvatten fokuserar bade pa

miljo och sékerhet. Kanyler och vas- Texcare, oavsett om man &r ett stor-
sa foremal kan snabbt lokaliseras
utan risk for skador pa personalen.
Har minskas bade skaderisk och
miljopaverkan samtidigt som man
minskade férbrukningen av bomull.

En tidig morgon vid golfbanan i Millikens monter.

Innehallsmassigt &r Texcare en
deadline da de flesta utstallarna har
en eller flera storre nyheter som de
lanserar. FOr bestkare betyder det
forsprang och kunskap om var bran-
schen &r pa vag.

Fordelarna med att vara pa
Texcare

Varfor ska man besoka Texcare?
”Jag kan inte forsta varfor man inte
ar har”, menar
Lars Bluhme fran
" Nybo Workware.
”Man borde vara

> hér for nyheter, for
=« att delta i miljon
= och atmosfaren
och for att natver-
ka med alla exper-
ter. Vi har med
representanter fran
hela foretaget och
detta erbjuder be-
sOkaren en unik
mojlighet”, fortsatter Anna Hedin,
ocksa fran Nybro Workware. Per-
Olov Wallberg fran Jensen lyfter
fram fordelarna med att vara pa

re eller mindre foretag, ”Aker man
pa massan sa far man en samlad bild
av vad som pagar i branschen. Star
man infor beslutet att kanske expan-
dera eller kopa nya maskiner sa ar
det bra att vara pa
maéssan for att se
vad som kommer
j i framtiden s att
man inte investe-
rar i nagonting
dér man forlorar i
kapacitet, kvalitet
eller ekonomi i
jamforelse med
om man investe-
rat i nagot nyare
dar man da far en
storre energibesparing och béttre
kapacitet.” Fordelarna med att var
pa Texcare kan radas upp och Mar-
tin Kjaer fran Kentaur menar att har
finns nagot for alla. ”Den svenska
marknaden upplevs som mer be-
grénsad. Fordel for svenska aktorer
att uppleva Texcare &r att fa mojlig-
het att ta del av hela branschen, aven
de foretag som kanske inte idag hal-
ler till pa den svenska marknaden.
Svenska aktGrer maste komma med
pa massan for att kunna fatta ratt
beslut for sina foretag”.

"ska man vara pa nagon
massa sa ar det pa Texcare”

Pia Delin fran Milliken har varit pa
Texcare flertalet ganger, Pia menar
att leverantérerna som ar har lagger
ner mycket tid och pengar och
manga nyheter sparas hit. Det ar en
del av marknadsforingen och da
géller det att ta tillfallet till akt. Det-
ta gor Texcare till en optimal méssa
for dess besokare och Pia fortsatter ”
ska man vara pa nagon massa sa ar
det pa Texcare”



GA IKKE GLIP AF
NYHEDERNE FRA
TEXCARE...

Markedet er under stadig forandring. Nye innovative produkter
er igen pa vej til vaskerierne. De besggende var begejstrede
for nytaenkningen pa Texcare. Vil du ogsa holde dig opdateret
omkring Kentaurs vaskeriegnede kollektioner, sd kontakt
Martin Kjeer pa mk@kentaur.dk eller ring +45 4025 9094.

TAK til alle som besggte os pa messen.

KENTAUR 000

Work Wear of Denmark
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Manga leverantérer beréattar att de
ofta reser for att traffa kunder och
potentiella kunder men konstaterar
ocksa att det ar svart att hinna med

Texcare modevisning

att traffa alla. Kommer man till
Texcare Oppnar det upp égonen for
mycket nytt som kanske inte ens
tidigare fanns pa den svenska mark-
naden. Detta missar man och da

ocksa deras produkter som kanske
ar de basta. Sofia Johansson fran
ThermoTex, Urban Johanssons
Tvattservice menar att ”som mindre

l

Modenschau

aktor ar det &nnu viktigare att vara
med pa Texcare for att knyta kon-
takter med bade leverantorer och
kunder.” Texcare ar ett unikt tillfalle
att fa utforska branschen med alla

dess leverantorer och deras experter
pa plats.

Texcare, inte bara en massa
Texcare dr inte bara en massa utan
det anordnas aven foredrag, semina-
rier och workshops. Evenemangen
visade sig vara mycket populéra,
sarskilt forelasningarna pa Texcare
Forum, dar éver 1 000 personer del-
tog. Andreas Schumacher, tyska
Branschorganisationen, DTV , séger
i en intervju pa Texcares hemsida:
”Vi & mycket n6jda med verksam-
heten pa méassan. Responsen fran
utstéllare och besokare har varit ut-
markt.”

En annan hojdpunkt pa Texcare var
modevisningen dar man presentera-
de senaste trenderna vad géller farg,
form och funktion for industri-,
sjukvards- och cateringarbetsklader.
Har holls ocksa Texcares forsta
strykningstéavling, dér deltagarna
fick chans att visa sina fardigheter.
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A good feeling for sustainable textiles

Dibella is a pioneer in sustainably produced textiles for institutional business
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Hungrig pa Texcare?
Inte sa lange.

Det & morgon pa Texcares tredje dag och dorrarna till masshallarna
oppnas. In strommar manniskor fran jordens alla hérn som ar
verksamma inom tvatteribranschen..

Montrarna star redo och det bjuds pa kaffe, croissanter, pannkakor,
the, frukt och massor av annat gott som gor besokarna redo for en dag
pa massan. Kort efter 6ppning ar diskussionerna igang.
Borden i montrarna blir en métesplats dér varje diskussion ar ett till-
falle att knyta nya kontakter, uppratthalla gamla eller bara samla
information fran branschens alla horn.

Efter ytterligare nagra timmar pa Texcare borjar magen att kurra igen.
Som tur &r borjar klockan dra sig mot sen eftermiddag och i flera av
montrarna borjar man duka upp till "Happy hour”.

Med hjalp av duktiga kockar och deras mathantverk skapar
montrarna olika mat- och dryckesupplevelser som
attraherar saval trétta som hungriga massbesokare.




Save the date!
Texcare 20-24 juni 2020

SVERIGES TVATTERIFORBUND
Jérgen Kocksgatan 1B e Box 186 ¢ 201 21 MALMO e 040-685 14 00
www.tvatteriforbundet.se o info@tvatteriforbundet.se



